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Titelbild: Dunlopillo
Es tut sich viel bei Dunlopillo, der Fachhandels-
marke von Emma - The Sleep Company. Aktuell 
wird gerade ein neuer Showroom in direkter Nach-
barschaft zur Frankfurter Firmenzentrale eingerich-
tet. Außerdem gab es einen Relaunch der Website 
mit Betten-Konfigurator und Store-Finder.
Lesen Sie mehr ab Seite 6.
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HAND IN HAND MIT EINER ERFAHRENEN „BEGLEITUNG“ ZUM ERFOLG!

Ob Umbau, Jubiläum, Generationswechsel,  Geschäftsü bergabe 
oder Geschäftsschließung, wählen Sie zwischen zwei verschiede-
nen Abrechnungsmodellen. Sie können zwischen einer schnellen 
„Sofortlösung“ und einer partnerschaftlichen „Begleitung“ wählen. 

Bei der Sofortlösung hat der Unternehmer kein wirtschaftliches 
Risiko, er bekommt einen fi xen Betrag mit dem er planen kann. Bei 
der Begleitung behält der Unternehmer das Zepter in der Hand 
und organisiert gemeinsam mit der Firma Schmid seinen Räu-
mungsverkauf. Die Firma Schmid begleitet den Inhaber und schlägt 
in allen Bereichen individuelle und passende Lösungen vor. Der 
Unternehmer hat bei allen Entscheidungen das letzte Wort.

Vorteil:
• Organisation aus einer Hand
• Maximale Ertragschancen
• Honorierung erfolgsabhängig
• Keine Fixkosten
• Transparente Abrechnung
• Vermittlung von geschultem 
 Fachpersonal
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ADA: Erlesene Materialien für den 
 Schlafkomfort
Bettkasten oder -rahmen, Lattenrost und Matratze – der österreichische Polstermöbel- und Bet-
tenspezialist ADA legt höchsten Wert auf erlesene Materialien und das perfekte Zusammenspiel 
der einzelnen Komponenten. So wie bei dem Zirbenholz-Bett „Tyrol“ von ADA Austria Premium 
(Foto). Die exklusiven Schlafsysteme werden dabei je nach den persönlichen Vorlieben des zu-
künftigen Besitzers zusammengestellt. Denn ein raffiniertes Innenleben ist für besten Komfort un-
verzichtbar. Die Wahl des Matratzenkerns hängt aber stark von den persönlichen Vorlieben und 
dem Schlafverhalten ab. Kaltschaum ist besonders atmungsaktiv, hochelastisch und bietet der 
Wirbelsäule Entlastung und Stütze. Im Vergleich zu Tonnentaschenfederkernen ist Kaltschaum für 
seine wärmeisolierende Eigenschaft bekannt, die besonders für Menschen geeignet ist, die nachts 
leicht frieren. Eine dritte Variante ist die Latexmatratze. Besonders geeignet sind hochwertige Mat-
ratzenkerne aus Naturlatex, die zu 100 Prozent aus nachwachsenden Rohstoffen bestehen. Zu-
dem ist der Naturlatexkern durch Millionen miteinander verbundener, kleiner Luftbläschen mit einer 
n atürlichen Feuchtigkeitsregulierung ausgestattet. Latex-Matratzen sind der perfekte Begleiter für 
Massivholzbetten, denn dem Natur-Werkstoff Zirbenholz mit seinem angenehmen Duft wird zu-
sätzlich eine beruhigende Wirkung nachgesagt

Ruf Betten: 
 Produziert jetzt 
klimaneutral
Der Bettenhersteller Ruf aus Rastatt ge-
hört seit 2017 dem Klimapakt der Deut-
schen Gütegemeinschaft Möbel (DGM) an 
und bilanziert im Zuge dessen seine Treib-
hausgas-Emissionen. Jetzt zertifizierte die 
DGM das Unternehmen erstmalig als „Kli-
maneutraler Möbelhersteller“. DGM-Ge-
schäftsführer Jochen Winning erklärt: 
„Der Klimapakt basiert auf der Bilanzie-
rung, Reduzierung und Neutralisierung 
von CO2-Emissionen. Wir freuen uns, 
dass Ruf Betten seine CO2-Bilanz jetzt 
auch durch den Erwerb hochwertiger Kli-
maschutzzertifikate ausgeglichen hat und 
so einen noch größeren Beitrag zum Kli-
maschutz leistet als bisher.“ Mit der aktu-
ellen Urkunde (Foto) wird belegt, durch 
welche Klimazertifikate Ruf seine Treib-
hausgas-Emissionen in diesem Jahr aus-
gleicht.

Schmid 
 Auktionen: 
 Sonderverkäufe 
vom Profi
Bei Sonderverkäufen und Aktionen, 
beispielsweise rund um Umbauten 
oder Geschäftsaufgaben, gelten 
ganz eigene Regeln. Um den Möbel- 
und Bettenfachhandel bei solchen 
Herausforderungen zu unterstützen, 
hat sich Michael Schmid (Foto) auf 
die Durchführung solcher Sonder-
verkäufe spezialisiert. Mit einem erfahrenen Team an Projektleitern und Mitarbeitern im Backoffice 
organisiert er das Event in enger Partnerschaft mit den Geschäftsinhabern. So werden die Voraus-
setzungen geschaffen, nach einem Umbau mit neu gestaltetem Ladengeschäft und frischem Sorti-
ment wieder voll durchzustarten oder eben auch ein langes Berufsleben zu einem wirtschaftlich er-
folgreichen Abschluss zu bringen. Auch bei Geschäftsübergaben an einen Nachfolger, sei es eine 
familieninterne Nachfolge oder auch eine externe, wird das Team von Michael Schmid aktiv, denn 
oft ist auch dies ein Anlass, das Ladengeschäft zu modernisieren und fit für die Zukunft zu machen. 
Aber auch Jubiläumsverkäufe, Filial-Neueröffnungen oder -Schließungen gehören zu den Aufgaben 
von Schmid Auktionen. Und natürlich muss Michael Schmid auch Insolvenzen im Auftrag von Ban-
ken und Insolvenzverwaltern kompetent abwickeln. Durch die langjährige Erfahrung in diesem spe-
zialisierten Handelssegment gelingt es den Spezialisten bei Schmid Auktionen, ein wirtschaftlich 
überdurchschnittliches Ergebnis für den Händler zu erzielen, egal ob ein Ladenlokal besenrein 
übergeben werden muss oder ob „nur“ Platz für neue Sortimente oder Umgestaltungen geschaffen 
werden soll.
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