Michael Schmid (Mitte) und
sein Team aus erfahrenen
Branchenprofis blicken nicht
nur auf 25 Jahre Firmenge-
schichte zurlick, sondern auch
optimistisch in die Zukunft.
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20 Jahre Schmi

In diesem Jahr feiert Schmid Auktio-
nen das 25-jahrige Firmenbestehen.
Dabei kann der Dienstleister fur Son-
derverkdufe auf sehr erfolgreiche Jahre
und viele zufriedene Auftraggeber zu-
rickblicken. In den letzten 25 Jahren
haben Michael Schmid und sein erfah-
renes Team es geschafft, Sonderver-
kaufe im Fachhandel attraktiv und vor
allem wirtschaftlich erfolgreich zu ge-
stalten. Mittlerweile fungiert das Unter-
nehmen als fester Partner verschiede-
ner Einkaufsverbande.

Vom Marketing bis hin zum
passenden Event

1994 begann Michael Schmid als One-
Man-Show mit einer kleinen Werbe-
agentur. Die Kunden wollten jedoch zu
den jeweiligen MarketingmaBnahmen
auch passende Events und Verkaufs-
veranstaltungen. Das war der Start-
schuss zum heutigen Tétigkeitsfeld.

1999 wurde dann die Schmid Handels-
gesellschaft mbH gegrindet. Schnell
wuchs der Erfolg und somit auch das
Unternehmen. Die Folge war der Um-
zug in neue und gréBere Raumlichkei-
ten. Mittlerweile ist der Firmensitz in
Reichartshausen (Baden-Wiirttemberg).
Das Team besteht aus einem kompe-
tenten Backoffice aus sieben Mitarbei-
tern und einer Mischung aus angestell-
ten und selbststandigen Verkaufsprofis,
zum groBen Teil ehemalige Geschafts-
inhaber, bei deren Unternehmen die Fir-
ma Schmid Auktionen zuvor aktiv war.
Begonnen wurde in der Teppichbran-
che, wo Michael Schmid seinen Ur-
sprung hat. Spater kamen Heimtextil-
fachmarkte, Raumausstatter sowie der
Mébel- und Bettenfachhandel dazu.
Seit ca. zehn Jahren ist der Schwer-
punkt von Schmid Auktionen die Bet-
tenbranche. Weit Gber 500 Verkaufsak-
tionen aller Art wurden in den 25
Jahren durchgefihrt.
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Von der Eréffnung bis zur
SchlieBung

Die Gelegenheiten, zu denen Michael
Schmid und sein Team tatig werden,
sind dabei Uberaus vielfaltig, denn
Raumungsverkdufe stehen natirlich
nicht nur bei SchlieBungen und Ge-
schéftsaufgaben an, sondern bei-
spielsweise auch vor einem Umbau,
Jubildum, Sortimentswechsel, Genera-
tionswechsel. Dabei ist jeder Anlass
und vor allem jedes Geschaft beson-
ders und individuell. ,Deswegen erstel-
len wir auch fur jeden Kunden ganz in-
dividuelle Angebote und stimmen den
R&umungsverkauf auf sein Sortiment,
seine Zielgruppe und vor allem auf den
spezifischen Grund ab. Denn natiirlich
ist die Kommunikation unterschiedlich,
je nachdem ob ich ein Geschéaft dauer-
haft schlieBen will oder ob ich nach ei-
nem Umbau noch gréBer und schéner
wieder flr die Kunden da bin“, erklart

Michael Schmid. Und fugt hinzu: ,Wer
auf der Suche nach einem Partner fur
die Umsetzung seines Raumungsver-
kaufes ist, ist bei uns ganz sicher auch
in den nachsten 25 Jahren an der rich-
tigen Adresse.” A
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Zum 25. Jubildum hat Schmid
Auktionen sogar sein bekanntes
Logo uberarbeitet und angepasst.



