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Sonderverkdufe fir jede Unternehmensgrofle

Sonderverkaufsaktionen bieten auch kleineren
Einzelhandlern eine Vielfalt an Moglichkeiten.

Das Bestreben der Schmid Handelsgesellschaft liegt unter
anderem darin, den Auftraggeber in ihrer Tatigkeit umfas-
send zu unterstiitzen und den stationdren Handel zu stirken.
Eine Unterscheidung zwischen kleinem und grofem Einzel-
héndler gibt es daher nicht.

Sonderverkaufsakiionen sind gerade filr kleinere Einzelhidnd-
ler eine grofiartige Miglichkeit, neue Kunden zu gewinnen
und sle dazu zu ermutigen, ihre Produkte oder Dienstlelsiun-
gen auszuprobieren. Kleinere Handler sind von den Krisen
und der Inflation stirker betroffen als Griiiere. Dazu kommit
noch der schnelle Aufschwung des Online-Handels und die
Veriinderung des Kaulverhaltens der Verbraucher. Desto mehr
macht es Sinn, die eigene Position iiber eine Sonderverkaufs-
veranstaltung wieder zu stirken und filr Liquiditit 2u sorgen.
Diese Umsatzsteigerung kann inshesondere in Zeiten schwan-
kender Verkaufszahlen sehr hilireich sein. Darliber hinaus
dienen Sonderverkiufe dazu, das eigene Branding zu stirken,
den Bekanntheitsgrad zu erhéhen und vor allem neue Kun-
den zu gewinnen. Die Firma Schmid unterstiitzt Hindler bei
Verkaufsaklionen, beispielsweise wenn ein Umbau, ein Sor-
timentswechsel, ein Jubilium, ein Generationswechsel, eine
Geschiftsiibergabe oder elne Geschiiftsaufgabe anstehen.

Filr eine erfolgreiche Aktion ist der vorhandene Warenbe-
stand nur bedingt von Bedeutung. Viel wichtiger fiir den ge-
planten Verkaulsumsatz sind Parameter wie Tradition, Unter-
nehmenszahlen, Anzahl aktueller Stammbkunden, die Lage
und die Bekanntheit. Dazu kommt noch hochwertige Ergiin-
zungsware von der Firma Schmid und ihren Lieferanten.
Wenn hier alles stimmt, wird der Abverkauf ein voller Erfolg,
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Und am Ende stimmt auch der Betrag, der fiir den Auftrag-
geber nach Abzug aller Kosten iibrighleibt. Das heifst, dass
auch kleine Hiindler mit einem Warenbestand von 20.000 bis
50.000 Euro von elner Verkaufsaktion profideren kiinnen.

Die Firma Schmid arbeitet zum grofien Teil auf Provisionsha-
sis, die ergebnisorientiert ist. Die Provision ist abhiingig vom
erzielten Umsatz. Der Aufiraggeber bekommt auch wihrend
der Aktion eine Ubersicht iiber alle entstandenen Kosten und
erhiilt somit eine volle Kostenkontrolle. Keine Fixkosten, kel-
ne versteckten Kosten. Die Firma Schmid verdient erst, wenn
der Hindler es tut.

Michael Schmid berdt Interessierte gerne vor Ort in ihren
Biiumlichkeiten; unverbindlich und kostenfrei, Im Anschluss
erhilt der Auftraggeber eine unverbindliche Ertragsplanung,
erstellt unter Beachtung der genannten Parameter, inklusive
elner Ertragssumme mit der der Auftraggeber planen kann.
Zusitzlich werden in einem Mediaplan notwendige Werbe-
mafinahmen sowie die Ergiinzungswaren festgelegt.

Interessenten kiinnen gerne ehemalige Auftraggeber kontak-
tieren und nachfragen. Auch bei Lieferanten, Verbéinden und
Verbandskollegen kiinnen Referenzen tiber die Organisation
der Firma Schmid eingeholt werden. Fiir ein unverbindli-
ches Angebot oder ein Konzept mit konkreten Zahlen, kann
die Firma Schmid per Mail direkt kontaktiert werden unter
info@schmid-auktionen.de

» www.schmid-auktionen.de

Die Firma Schmid unterstiitzt Handler dabei, Sonderverkaufsaktionen zu
einem Kundenmagneten zu machen.
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